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税理士 藤井英雄

企業現場とDXへの取り組み

税理士 清水勝康

M&Aを視野に入れた承継

（一社）創業・承継・M&Aの相談センター

VS

2021新春講演会デジタル社会とウイズコロナ時代の乗り切り方

中小企業のデジタル化のモデル例

企業現場とDXへの取り組み
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ＩＴ人財の育成・採用

クラウドストレージ利用

ビジネスチャット・チャットボット・動画活用
AR・電子契約・CRM・MA・RPA
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挑戦を支援する補助金・税制などの活用（事業再構築補助金）

卒業

中堅
企業

事業再編

業種転換

業態転換

新分野展開

海外展開

最大6千万

最大８千万

最大1億円年平均３％
の付加価値額の増加

最大1億円

2/3補助

2/3補助

1/2補助
一部1/3
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金融
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中小
企業

企業現場とDXへの取り組み

規模拡大

環境は整ってきている 窓口が多様化

企業規模・地域規模・案件数
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■⾦融機関のマッチング
■地域のM&A支援組織

■M&A専門業者

■M&Aマッチングサイト

■事業引継ぎ支援センター
【小規模向け窓口】

■政策公庫のマッチング
■担い手探しナビ(税理⼠会)

状況に応じて
支援機関
を選択

M&Aを視野に入れた承継
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M＆A成功の秘訣

■各種社内規定の整備

■株主の整理・集約をしておく

■会社の実態把握

M&Aを視野に入れた承継

優先順位を決めよう

退職⾦売却額

雇用の
維持 取引先

ブランド
商号

保証

債務

事前準備が⼤切 –魅⼒ある会社に－

⾒える化

磨き上げ

マッチングの期間をみて
早めの決断

一般社団法人 創業・承継・M＆Aの相談センター
2020年12⽉設⽴


